33 TIPS

Till dig som ska pa massa

Tusenvis av kunder tar varje &r pd massa med trycksaker och méss-system fran Lasertryck.se.
Vi delar dom bésta masstipsen fran véra kunder samt egna erfarenheter.

FORE MASSAN, BUDGET

TIPS 1 / Gor en forvantad budget
Gor en berékning pa dina omkostnader vs. forvantad omséttning, sé att du har en klar avstdmmning — och kanske acceptans
— innan du startar med planeringen.

FORE MASSAN, PLANERING

TIPS 2 / Boka i god tid
Massor &r populdra! Om du dnskar & en bra plats, ska du vara ute i god tid.

TIPS 3 / Boka den basta méjliga placeringen
Ett bra trick dr att placera ditt méssstand nara kaffe och matstéllen, dar det passerar manga.

TIPS 4 / Ga efter placering och inte storlek

Det storsta standet &r nddvéndigtvis inte det basta (och bestdmmt inte det billigaste).
G efter det standet som du menar ar bast placerat.

FORE MASSAN, MARKNADSFORING

TIPS 5 / Beratta att du ar pa massan
Beratta for alla dina kontakter, i mailsignatur, mm att du deltager p& méassan.

TIPS 6 / Sénd inbjudningar
Sand en personlig hélsning via post och bjud in dina storsta kunder och potentionella nya kunder.

TIPS 7 / Boka massmoten
Folj upp pa inbjudna kunder och potentionella nya kunder, och forsok att f& dom komma forbi pa en ofdrpliktad kopp kaffe.

TIPS 8 / Ha en malsittning

Som budgeten &r viktig, sa ar en forvantad malsattning minst lika viktig. Avtala innan méassan hur manga nya kunder/kontakter
ni forvantar fa ut av massan. Det ger ocksé en god intern tavlingkansla att foresla ett optimistiskt, men realistiskt siffra + 5 %.
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FORE MASSAN, UTFORMNING AV STANDET

TIPS 9 / Ta hjélp av design-guiden
Se till sa att besokande pa méssan kan kdnna igen er och tank éver ett genomgaende fargtema.

TIPS 10 / Undersok reglerna for utstéllare i
Se till att hall ordning pa vilka regler som galler. Ar det t ex tillatet att klistra material pa vaggarna, finns det 6verhuvudet bakvaggar?
Arkitekter for massor kan ha en tendens att komma pé nya ideér.

TIPS 11 / Ha ordning pa visitkorten
Visitkorten &r viktiga — mycket viktiga. Se tills sa att ni har tillréckligt med for alla deltagare i erat stand.

TIPS 12 / Presentera din verksamhet i broschyrer
Broschyrer som folder och haften kostar inte s& mycket. Se till att ha material klart som profilbroschyr eller produktkataloger,
som du kan ge tillsammans med ditt visitkort.

'[IPS 13 / Skapa uppméarksamhet
Overvég att anvanda otraditionella trycksaker, som vacker uppméarksamhet. Du kan t ex anvanda beachflaggor, golvmattor, och
skyltar av ply-wood eller ballonger s uppmarksamheten kommer helt i topp.

TIPS 14 / Giveaway
De mest populdra giveaways (som dom flesta inte séger nej till) &r saker som flaskvatten, minttabletter, papperspasar, block
och pennor.

'[IPS 15 / Aktiviteter i montern
Overvag tavlingar eller annan form av underhalining, som kan locka uppmérksamhet.

TIPS 16 / Anvand film
Tv med en demofilm &r bra for att fanga folks uppmarksamhet, och du kan som utstéllare latt starta en dialog.

TIPS 17 / Lat sinnet tala i din grafiska uppséttning
L4t 1dnga produktbeskrivningar bli hemma och anvand istéllet grafik och bilder.

TIPS 18 / Glom inte reklamen i taket.
Manga glommer mojligheten att hdnga en banderoll ned fran taket.

TIPS 19/ Glom inte att satta reklam pa andra stéllen
Dina potentiella kunder ar dverallt pA massan, placera darfor dina flyers/vykort andra stéllen pd méssan, t ex i cafeet eller vid
ingangen — men fraga om lov forst.

TIPS 20 / Blickfanget, blickfanget blickfanget

| genomsnitt tittar folk endast 2-3 sekunder pa ditt stand. Se darfor till att ha enkla budskap samt att ha nagot som drar
blickarna at din monter, samt dven pd avstand.
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UNDER MASSAN, KONTAKTER, KONTAKTER, KONTAKTER

TIPS 21 / Nar vi ar i montern, sa arbetar vi
Inget struntprat om e-mail besvaras pa kvallstid.

TIPS 22 / Knyt kontakter, manga kontakter
Se till att fa samlat in mailadresser, eller visitkort fran alla dina besdkande i din monter. Du kan t ex fraga om dom vill byta ett
visitkort mot choklad, eller fraga om dom vill vara med i en tdvlig genom att bara fylla i deras emailadress.

TIPS 23 / Anteckna géarna
Ta gédrna anteckningar av dina samtal med kontakter som lamnar sitt visitkort. Ju mer info du har, desto béattre ingangsvinkel
har du nér du kontaktar kunden.

TIPS 24 / Var presentabel men bekvam
Var snygg och presentabel i ditt utseeende, men se ocksa till for att f& nagra bekvama skor pa eftersom det blir manga timmar
pa benen.

TIPS 25 / Kontakt tévling
Gor en tavling om vem som kan skaffa flest kontakter, det motiverar.

TIPS 26 / Ta med siljare, inte fackmén
Ditt reultat frin massan kan mangdubblas, om du tar med en séljande person som aktivt vinder sig till folk, redan ute i ingangen.

TIPS 27 / Passa pa nojet
Det &r oftast planerat middagar och event med alkohol pa kvéllen. Sag nej tack till alkoholen, g4 tidigt i sdng och var 110 % klar
till nésta dag.

TIPS 28 / Glom inte att sélja till dom andra leverantorerna
Borja att stélla upp ditt méssstand i god tid sa att du har tid att komma runt och hélsa pa dom andra utstéllarna innan méssan
Oppnar.

TIPS 29 / Kom ihdg lemmingeffekten

Lemmingeffekten &r stark. Ju fler som samlas vid din monter, desto fler dras dit. Har du t ex bara en besokare kan du erbjuda en
kopp kaffe och skapa lite liv.

EFTER MASSAN, GENOMGA RESULTATET

TIPS 30 / Snabb uppfdljning
Senast en vecka efter massan, bor du folja upp péa alla kontakter, girna fore.

TIPS 31 / Marknadsfor dig online
Dom flesta deltagarna frdn méassan har haft mobilen i handen och det vet google via GPS-kordinater.
Gor en Adwords-kampanj riktat mot dom besokande.

TIPS 32 / Uppfoljning till ledningen
Sammanstéll resultat, vilka blev uppnadda utifrdn malséttningen.

TIPS 33 / Skriv ned
Gor anteckningar om vad som gick bra, samt vad som gick daligt samt vad som kan forbéttras till nasta gang.
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Massmonter Palléverdrag och pallsvep

Se alla produkter och de ménga alternativen pa www.lasertryck.se/maess.

KUNDSERVICE | VARLDSKLASS

Fa tag i mig innan du ska pa méssa nésta gang. Jag kan hjélpa dig med allt frén enkla rollup-
system till kompletta skraddarsydda massmontrar.

Med vanliga halsningar Mail: Ipe@lasertryck.se
Linda Pettersson TIf: 08-55 11 89 54
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